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7 PRAKTIJKTIPS VOOR DE
ONDERNEMENDE MUZIKANT

Managers in het bedrijfsleven kunnen nog een hoop leren van de creativiteit van muzikan-
ten. lk kan het weten, want tot voor korte tijd was ik zelf zo’'n manager die dagelijks in
jasje-dasje naar kantoor reed. Het tegenovergestelde gaat echter zeker ook op. Het is bijna
vlioeken in de kerk, maar als muzikant moet je zakelijker gaan denken om te overleven.
Als startende singer-songwriter bleek ik veel aan mijn zakelijke ervaring te hebben. Mijn

belangrijkste tips deel ik graag met je!

Begin 2013 stopte Ik met mijn baan als marketingmanager om de
muzlek In te gaan. Het Is altljd al een droom van me geweest,
maar Ik heb eerst e2n studle Bedrlfskunde gedaan, omdat dat nu
eenmaal de werstandige’ keuze was en | daarmee "altld een
vangnet zou hebben’. Dat de overstap naar de muziek nlet mak-
kelljk zou worden, daar had 1k al op gerekend. Ja bagint Immers
met nlets en moet In korte tljd toch brood op de plank krijgen.
Wat |k niet voor mogelik had gehouden, was dat |k zoveel zou
hebben aan de zakelljke kennis die mijn studle &n mijn kantoor-
Jaren hadden opgeleverd. Want ledereen die zegt dat het In de
muzlekindustrie alleen draalt om de muzlek, llegt dat e barst.
Daarom doe |k hlerbl] een aantal tips ult de doeken waar 1k

zelf de afgelopen ti)d veesl
aan heb gehad. Ze gaan niet
owver de beste akkoordlig-
gingen of Ideale ademtech-
nleken, maar over de belang-
rijkste bijzaken waar leders
muzlkant vroeg of lagt mea
te maken krljgt: zelfstandig
ondernemen. Wie zich realiseert dat dat net zo belangrijk Is als
muzlek maken, heeft daar zowel op het podium ak daarbulten
plezler wan!

1. EEN GOERE VOORBEREIDING een goedevoorberelding 1s het

halve weerk. Je stapt Immers ook nlet oroorbereld het podium
op, nletwaar? Hoewel de meeste muzikamten het llefst *In het
moment’ leven, Is een gedegen voorberelding en planning ook In
de muzlelwereld van groot belang. Miets zo zonde als de release
van |e nleuwe alburm als een nachtkaars ult te zien gaan, omdat
die teevalllg middenin de zomer Is gepland en nawwell)ks lemand
er lets van meekrjgt omdat veel mensen op vakantle zijn.

S . =

LEN BASAAL BUSINESSPLAN KAN
LEN WERELD VAN VERSCHIL MAKEN
INJEMUZIKALE LOOPBAAN

Ik realiseer me dat het vioeken in de kerk Is voor veel muzikanten,
rmaar een basaal busnessplan kan e2n wereld van verschil maken
In Je muzlkale leopbaan. Elgenlijk Is het nlets meer dan het stellen
{&n voor Jezelf beamwoorden) van een heleboel vragen (zle kader
Wragen Woor Je Businessplan).

Dok als e al gruwt bl het Idee van het voorultdenken tot 2016,
15 het slim om dingen te plannen. Simpel klinkende zaken zoals
regelmaat In e werkdag brengen, maken Je al veel efficiénter als
rmuzlkant. Plan bljyoorbeeld elke maandag in voor bandrepetitles,
elke dinsdag om nlewswe lledjes te schrijven en elke woensdag
voor het binnenhalen van nleuwe optredens. Niet voor nlets
Zweren de meeste van onze
creatieve beroepsbroeders

- romanauteurs bljvoorbeeld -
bl een |jzeren regelmaat.
Dile begint bl] muzikanten
misschilen llever nlet al om
ZEVEN UUr 'S Morgens, maar
elke werkidag om elf uur
aan het werk gaan Is ook een vorm van regelmaat!

¢ DEDRIE PS mana gers {en marketesrs In het bljzonder) smullen
van afkortingen en zakenjargon. Break-even polnts, prijspenstra-
tleniveaus, productproposities, noem het maar op. Laat |e de vier
p's van de marketingmix vallen {product, pri)s, plaats en promo-
tle), dan kunnen ze hun enthouslasme nauwell)ks nog voor zich
houden. Gelukklg hoeven wi| als muzikanten nlet direct wat met
die veelal uitgekauwde unhversele waarheden. De muzikant heeft
rmaar drie p’s nodlg: plezler, poen en promotie.

ledereen die muzlek maakt en daarmee bulten de repetitlerulmtes
wil komen, vraagt het zich af: hoe kom 1k aan gigs en (als het
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even kan) ook nog eens aan
goede glgs? Wat zijn goede
glgs elgenlijk? Idealiter most
elk optreden voldoen aan een
gezonde mix van plezier, promotle
&N pOen.

Zelfs als Je met muzlek |& brood most
verdienen, Is optreden (gelukklg) vaak
hartstikke leuk. Maar misschlen heb Ji)
ook wel optreders gedaan die e Hever had
overgeslagen omdat een avond|e op de bank
Je meser plezier had gedaan. als plezier in een
optreden laag Is, moet het een hoop poen opbren-
gen of goed zi)n voor e promotie. Andersomn geldt hetzelfde: een
show met een hoge promotleswsarde levert vripwel noolt eurc’s op
en Is ook nlet alt)d even leuk. Een bedrijfsfeest Is meestal waar-
deloos voor |e naamsbekendheald en vaak niet goed voor e waar-
digheld, maar wel weer goed voor de poen In e portemonnee)
Afln, het principe 1s duldelijk: ga voor Jezelf vaar het aannemen
van een optreden na of hetvoldoet aan ¢én of meerdere van de
3 Ps. Is dat nlet het geval, dan moet |e misschien maar eens "nee’
verkopen. Wat me mool brengt op het volgende onderwerp. ..

3 LAAT NIET OVER JE HEEN LOPEN miemand in de wereld is op

voorhand te vertrouwen, ook mensen die hun geld In de muzlek
verdienen helaas niet. Ean vaak gehoorde klacht is dat onbekende
muzlkanten onder druk worden gezet om voor een maaltl)d of
voor helemaal niets te spelen onder het motto *het Is goed voor
Je promotle’. Zeker In het begin van je carrigre zul je af en toe
tegen een lage vergoeding moeten spelen, maar doe dat alleen
als e denkt dat het e op een ander viak lets oplevert (omthoud:
plezier, promotie en poen).

§

Mijn motto 1s al Jaren: *als Ik erop moet Inleveren, kom k nlet’.
Het slult aan bl wat de Amerlkaanse singersongwriter Jullan
welard me eens vertelde toen |k In 2ijn voorprogramma stond. Hi)
zel: "Als mersen nog nlet eens bereld zijn je lets te betalen, onge-
acht het bedrag, dan nemen ze e nlet serleus.” Daar heaft hij
helemaal gelijk In! &ls Je mirsters e2n onkostervergoeding (of
waar mogelljk e2n redell)ke vergoeding) vraagt, ben J& naar mijn
mening geen diva, maar een zakelljke muzikant. Laat & markt-
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prijs nlet
onder druk
zetten, dat doen al
genoeg andere bands
vioor |e. Betekent dat dat
& smms nlet speelt? Jazeker.
‘Wens de band die voor nlets komt
opdraven dan gerust een prettlge
wiedstrijd en richt e op de wal Interessan-
1..__,‘.! te kansen. Tenzl] 3FM belt voor een gratls
L*"‘ optreden utteraard, voor zulke promotle wil 1k
ook wel geld toeleggen!

4. KIJK NAAR JE COMCURRENTIE muzikanten vormen samen een

grote muzikale familiel Schattlg, maar slechts zeer ten dele waar.
Begrip me nlet verkeerd: Ik heb veel muzikantervrienden die 1k
het allerbeste wens en zelfs graag verder halp. Maar ulteindeljk
zljn we ook allemaal kleine zelfstandige ondernemert]es die strij-
den voor hun plekje In de markt, ledere muzikant zal helaas min-
stens 2&n keer te maken hebben gehad met afgunst van een
andere muzlkale collega.

Maar geneer j&wvooral ook nlet om af entoe e=ns bl Je conour-
remten te kijken waar ze mes bezlg zijn. Je most geen songtek-
sten |atten of lets dergeli)ks, maar kijk bijpwoorbesld waar gelijk-

BLIVER ALEXANDER ) werkta e
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bsasloot zijn bsan op ta zeggen om zidch

op zijn muzikala droom ta kunnan

richten. Daze zomar warschijmt zijn earsta
ap. mat san sanstakalljka mix van pop an

Jazz.
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sportige acts als de Jouwe zoal spelen. Ook kun je leren van de 6. BEGIN BIY JE lTIIIl]lHII Cnear “hasls gesproken: hler volgt
succesverhalen en missers van muzikanten die je zijn voorgegaan. een tip die Ik schaamteloos heb gejat ult het boek Doorbragk van
Bedenk dus maar eens welke bands en muzikanten op Jou lijken, Miels Aalberts. Aalberts, die onder andere manager Is geweest van
maar net lets verder dan Jou zijn. Check hun tourdats en benader  The Kyteman OGrchestra, betoogt In zljn boek dat |e het beste als
die plekken zelf ook grote kans dat ze dear ook op Jouw muziek muzlkant kunt beginnen bl Je thulsbasis. Daarln verschillen muzl-
zitten te wachten. Geaf een originele twist aan e2n soclal medla- kanten niet zoveel van bedriven: multinationals zijn ook colt als
actle die Je bl) een andere band hebt gezien. Of kijk op YouTube klelne start-ups begonnen In hun elgen reglo, voordat ze hun vleu-
eens kritlsch naar hun optreders: wat kun |e er van leren? gels ultsoegen richting werelddominantle. Als muzlkant 15 het ver-
standig hetzelfde te doen en te beginnen bi) |e thulsbasls, Het
$ [ e . 3. NETWERKEN IS LEDK veet mersen vinden netewerken niet leuk werkt echt, want ook Ik heb gemerkt dat Ik In mijn 2lgen reglo
iw o e = ppmeEal Y o en zelfs hes| geforceard. Als |e tot die groep behoort, 1s er een {Rotterdam) veel makkelijker resuttaten boek dan daar fwer) bulten.
. kans dat |e het ook noolt &cht leuk zult gaan vinden. Toch zul |&
‘ =N Jezelf moeten dwingen om het eens fwat vaker) te gaan doen. Cat heeft verschillende redenen. Alleresrst ken Je natuurlijk de
= i FE il o Als Je-jezelf nlet bekend maakt bl) anderen, hos kun j& dan ver- meeste mensen In |e elgen reglo, waardoor het binnenhalen van
aEme KLy wachten dat ze oolt wvan |e horen? Metwerken hoeft geen gefor- optredens en het optulgen van publicitert een stuk esnvoudiger Is.
ceerd paringsdarsje te zijn, maar kan ook gewoon het nuttige Ten teeeade Is het vullen van een grote zaal In je elgen stad of
met het aangename combineren. Praat met nleuvwe mensen: b dorp waarschijnll)k neg eenvoudiger dan het plagtsalljke cafe aan
muzlkale evenementen, maar de andere kantwvan het land

v aamsmistsare JULAN VELARD HEEFT EENS BEZEGD: o e s
regenkoms drcyeheipenan ALY MENSEN NOG NIET EENS BEREID Z1IN o5 femnel nebe ook moec e
nteremont comact ot e JEAETS TEBETALEN, ONGEACHT HET BEDRAG, e ctis miet oncerscrationcin
auslas - = L = L
sovg dmreavomngoa DAN NEMEN ZE JE NIET SERIEUS At g oy
bent op zulke ormverwachte werking met de Popunie, die
situaties. Meermn genoeg visitekaart|es mee, dat gebeurt zo welnlg  zich puur richt op het helpen en promoten van Rotterdarmse acts.
In de muzlekwereld. Je kunt er dulzend laten drukken voor Zoals de Popunie zijn er door het hele land lokale organisaties te

slechts een paar tlent]es. vinden, die altld getnteresseerd zijn In het ontdekken van nieuw
reglonaal talemnt.
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Mocht je nog steeds gruween bl) alleen al de gedachte aan het
woord ‘netwerken’, onthoud dan dat de beste neteverker lemand Begin dus niet meteen een Europese tournee te plannen: start lle-
HHAGEH 'ﬂ"]H l[ E“EIHE&S Plh" Is-die nlet als een dolle stler door feest|es dendert op zoek naar ver bi] de podia en festivals bl) Je om de hoek en bouww | e bekend-
nleuwe contacten, maar julst lemand die het oprecht Interessant held en publiek op. Een optreden In Urk kElinkt wellswaar nat lets
Je gaat als muzlkant misschien geem mult-  mijlpalen te kunnen halen? b=ald: nleuw Instrurment, plaat opnemen, vindt om anderen te leren kennen. Klinkt al minder onnatuurljk, minder sexy dan een glg In Mew York, maar kan wel aan de basls
national lelden, maar ook voor een muzlekcar  Bljvoorbeeld: om op dat grote festival te spe-  promotlekosten) en hoeveel kosten ze® En toch? Daarnaast ben Je ook al aan het netwerken als Je na een komen te stagn van |e succes. Dromen van een Internationale carrl-
rlere loont het schrijwen van sen businessplan.  len, zal |k toch minstens esst vijftlen *nor-  als 1k nlet genoceg geld heb voor die Investe- optreden nlet meteen |e spullen pakt en weggaat, maar nog even  &re mag alt)d, als |e het maar stapje voor stape aanpakt!
Hleronder een aantal voorbeelden van wvragen male® gigs moeten doen. &ls 1k min plast  ringen, hoe kan 1k dan aan genoeg Inkamsten blijft hangen en met mensen praat. *Elke glg levert me weer een
die | jezelf zou kunnen stellen en zelf zult  over anderhalf Jaar wil ultbrengen, moet [k komen om ze toch te kunnen doen (bijvoor: nlemwe op’, Is mijn vulstregel, omdat het In de praktljk bijna 1. MAAK DE BESTE MUZIEK DIE JE KUNT MAKEN Uitelindelljk zijn
maeten beantwoorden. binnen nu en zes maanden de tracks af heb-  beeld: fondsermeerving, meer r.mnm';lin:f- altljd zo werkt. Maar dan moet e wel de kars grijpen |e kaart)e alle tips hierboven nutteloos als je product, e muzlek, nlet goed
ben en daama binnen drie maanden de julste  optredens doenj? _-ﬁ ult te delen of een praatje te maken, anders gaat dat natuurlijk {genoeg) Is. Het Is wat onderbelicht door de opzet van dit artikel,
1. Welke mijlpalen wil Ik wanneer berellken? producer vinden. ' niet lukken. maar ulteindelljk blijft muzlek uiteraard het allerbelangrijkste. De
Bljwoorbesld: cwer een |aar wil Ik op festival X 4. wat ga |k aan marketing dosn om be- rest |5 een (belangrijke) bijzaak. Schri|f de beste lledjes. Belowaam
spelen. Ower anderhalf Jaar wil Ik mijn fwol 3. Wat gaat er financleel In- en ulstromen? kend{er) te worden? After-sales s odk netwerken. Klinkt weer als een vies Jargon- Je werder In het bespelen van e Instrument. Wees Jezelf. Je kent
gende) plaat uitbrengen. Cwver twee maanden  Bljvoorbeeld: als 1k elke maand ongeveer X Bijvoorbeeld: minstens drie keer per week woord, maar Is naar mijn mening nlets anders dan het even de clichés wel, maar ze kloppen als een bus. @
wil Ik miljn {nlewwe) website Ive hebben staan.  wverdien en ¥ aan vaste kosten moet maken, twitteren owver relevante ondererpen, hon- checken bl] de klantiprogrammeur of het optreden naar wens
hoeveel houd 1k dan over voor Investeringen?  derd Facebook-likes extra scoren of dulzend was. Als dat het geval Is, heb e meteen de kans om even te Heb je aamwulilingen op de tips van Giiver Alexander?
2. welke subdoslen moet |k stellem om dle  Wat zijn dat voor Imvesteringen (bijoor-  wishekaart)es verspralden In 2044, checken of er binnenkort nog andere momenten zijn waarop of commentaar op zin stellingen? Laat zeker wat horen via
hij J& kan Inhuren. ofiven@olivera lexander.nl of redactied musiomakernl!
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